
15. 10. 2015

08.30-08.55 Registrace

09.00-09.30 Úvodní slovo Petra Václavka
Pet r Václavek, Digit al Account  Direct or, IMPACT & ECHO BBDO

09.30-10.15 B2B Marketingové nástroje pro rok 2016
 
Případová studie zaměřená na klíčové oblasti  B2B marketingu pro 2016 a další
roky, a to včetně tipů, příkladů a osvědčených postupů z oblasti sociálních médií,
prodeje na sociálních sítích, inbound a content marketingu z celé Evropy. V rámci
přednášky se dozvíte vše, co potřebujete znát o novinkách B2B marketingu
na rok dopředu.
 
St eve Kemish, Managing Part ner, Junction Marketing Agency

10.15-10.45 Přestávka na kávu

10.45-11.15 Social business ve službách marketingu
sociální komunikace uvnit ř organizace
přínosy pro market ing a obchod
budování B2B kanálů
jednoduché řešení zapeklit ých market ingových problémů
člověk opět  cent rem dění

Jan Valdman, Business Development  Manager, Whitesoft s.r.o.
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11.15-12.15 Měření efektivity v B2B kampaních
Měření a vyhodnocování market ingových akt ivit .
Co z principu jde a co nejde, co má a co nemá smysl?
Jak změřené informace smysluplně propojit  s ost at ními dat y ze zbyt ku
firmy?

Adam Zbiejczuk, PR Manager, ROI Hunter
Jan Tichý, Rent iér, Medio Interactive, s.r.o.

12.15-13.00 Společný oběd

13.00-13.45 Jak na skvělé marketingové prezentace?
 
Jednoduché nápady, jak připravit, navrhnout a připravit jedinečnou prezentaci.
Plán – Pochopení očekávání publika a naplánování prezentace
Design – Tipy a triky pro udržení pozornosti posluchačů a lepší zapamatování
obsahu
Doručení – Důvěřujte sami sobě při prezentaci
 
Spencer Waldron, Regional Manager - West ern Europe, Prezi

13.45-14.35 Automatizace marketingu
Aut omat izovaný market ing
Tvorba kampaní v cloudu
Přínosy x rizika

Pavel Marek, Managing Direct or, MARCO BBN Czech Republic
Grzegorz Blazewicz, CEO & Founder, SALESmanago Marketing Automation

14.35-15.05 Přestávka na kávu

15.05-15.15 B2B MONITOR: B2B marketing v České republice 2015
Výsledky výzkumů
Sit uace, t rendy, budget y, akt ivit y

Tomáš Soukup, CEO & Founder, B-inside s.r.o.
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15.15-16.00 Poučení se z úspěchů i chyb jiných
Případové st udie z B2B prost ředí
Proč dává smysl využívat  selský rozum
Jak se vyvarovat  velkých přešlapů

Miroslav Král, Managing Part ner, MarketUP

16.00-16.45 Český marketing ve světě
Jak je obt ížné se prosadit ?
Nové podnět y a inspirace
Odlišnost i B2B market ingu? Jsou? Jaké?

Pet r Václavek, Digit al Account  Direct or, IMPACT & ECHO BBDO

16.45-16.55 Oficiální ukončení programu a začátek neformální části
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